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ИПОТЕЧНОЕ КРЕДИТОВАНИЕ В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ 
Основная цель создания системы ипотечного кредитования в Республике 

Беларусь – это обеспечение доступности жилья широким слоям населения. 20 
июня 2008 года в Республике Беларусь был принят закон «Об ипотеке». Согласно 
этому закону, ипотека – залог недвижимого имущества: земельных участков, 
капитальных строений (зданий, сооружений и др.). Законодательство Республики 
Беларусь об ипотеке основывается на Конституции Республики Беларусь и 
состоит из нормативных правовых актов Президента Республики Беларусь, 
Гражданского кодекса Республики Беларусь, Кодекса Республики Беларусь о 
земле, Жилищного кодекса Республики Беларусь и иных актов законодательства. 

Развитие белорусской ипотеки предполагает использование эффективного 
зарубежного опыта с учетом макроэкономических условий и законодательства 
Республики Беларусь. Таким образом, финансовый механизм, заложенный в 
белорусский закон об ипотеке, является существенным шагом к построению 
эффективной модели ипотечного кредитования в Беларуси. Вместе с тем в 
законодательстве Беларуси не предусмотрен механизм секъюритизации ипотеки, 
то есть рефинансирования ипотечных кредитов посредством выпуска ценных 
бумаг, обеспеченных закладными, что является наиболее эффективным способом 
привлечения долгосрочных ресурсов в систему. Можно предполагать, что 
решение этой проблемы будет учтено законодательством Республики Беларусь. 
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АККРЕДИТИВ ВО ВНУТРЕННЕМ И МЕЖДУНАРОДНОМ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОБОРОТАХ 

Аккредитив как форма безналичных расчетов получил широкое 
распространение в Республике Беларусь, особенно во внешнеэкономических 
сделках. 

Несмотря на большое количество видов аккредитивов, на территории 
Республики Беларусь можно открыть лишь отзывный, безотзывный, 
подтвержденный, переводной и резервный аккредитивы. Наибольшее 
распространение получили безотзывные аккредитивы, которые не могут быть 

Аккредитив – это самая безопасная форма расчетов между клиентами. Он 
позволяет избежать потери денег или товара при заключении сделки и расчетов с 
еще незнакомой фирмой, особенно если контракт заключен на значительную 
сумму. Расчет аккредитивами идет под контролем банков и исключает 
невыполнения условий по заключенным контрактам как поставщика продукции, 
так и покупателя. 
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аннулированы или изменены без согласия банка-эмитента, бенефициара и 
подтверждающего банка. Именно закрытие аккредитива означает прекращение 
правоотношений между банком-эмитентом и бенефициаром. 

Введенные в настоящее время ограничения Национального банка Республики 
Беларусь на проведение валютных авансовых платежей привели к невыполнению 
обязательств со стороны белорусских субъектов хозяйствования, которые 
рассчитывали на возможность осуществления предоплаты по договорам с 
нерезидентами. В сложившейся финансовой ситуации одним из наиболее 
применимых выходов является использование системы расчетов с применением 
аккредитивов. 
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ИССЛЕДОВАНИЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ СБЫТОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ 

Какую бы продукцию предприятие не поставляло на рынок, одним из основных 
вопросов, который приходится решать сотрудникам службы сбыта – это вопрос 
«Как увеличить объемы продаж?».   

Изучение организации и результативности сбытовой деятельности ОАО 
«Витебские ковры» характеризует ее как достаточно устойчивую по 
эффективности и развивающуюся по наличию каналов и географии сбыта. 
Выручка от реализации товаров в 2010 г. в сравнении с 2008 г. увеличилась на 
40,34 %, прибыль от реализации – на 36,7 %, снизились запасы готовой продукции 
к среднемесячному объему  производства с 58,9 % до 34 %. 

Основным покупателем ковровой продукции является Россия. На ее долю 
приходится от 67,19 % до 80,5 % объема продукции реализуемой покупателям. 
Динамика продаж в Россию носит достаточно устойчивый характер при темпах 
роста закупок 105,3 % в 2009 г. и 130,8 % в 2010 г. Отмечен рост закупок ковровой 
продукции и другими традиционными покупателями: закупки Казахстана 
увеличились в 1,2 раза, в Молдову и Украину – в 1,9 раз, в Киргистан – в 2,3 раза. 
За исследуемый период появились и новые покупатели из Литвы, Латвии и 
Таджикистана, которые утверждаются как надежные партнеры по бизнесу. 

При всей отмеченной положительной  результативности сбытовой 
деятельности на предприятии выявлены и определены проблемы такие, как 
снижение уровня рентабельности реализуемой продукции, превышение темпов 
роста импорта над экспертом, снижение розничного товарооборота фирменной 
торговли в Минской и Гродненской областях. Решать эти проблемы необходимо 
комплексно и системно. 

 
  

  


