
выплачивает поэтапно, и нужное оборудование; другая сторона получает гарантию 
возврата кредита, так как объект лизинга является собственностью лизингодателя или 
банка, финансирующего лизинговую операцию, до поступления последнего платежа.

В настоящее время в Республике Беларусь эффективно функционируют около 50 
лизинговых компаний. Такое небольшое количество организаций на рынке объясняется 
тем, что лизинг в Беларуси — сравнительно новый вид деятельности, поэтому в стране 
необходимо развивать эти отношения, создать для них соответствующие условия. Как 
показывает опыт передовых стран мира, этому нужно уделять самое пристальное 
внимание соответствующему законодательству, налоговым льготам и т. д.

Нашим производителям и предпринимателям нужно создать условия, при которых они 
стремились бы развивать этот вид деятельности. Для этого, в первую очередь, следует 
увеличить заключение лизинговых сделок с достаточно продолжительными сроками 
действия (не менее 3-х лет). Ведь именно такие договоры будут осуществлять реальные 
инвестиции в экономику.

Таким образом, в Республике Беларусь можно, если не освободить от уплаты налога 
на прибыль, то хотя бы снизить его в два и более раз для лизингодателей, которые 
получают доход от реализации договоров по лизингу со сроком действия от трёх и более 
лет. Также следует стимулировать банки предоставлять кредиты лизинговым компаниям, 
которые заключают длительные договоры. Кроме этого, необходимо рассмотреть 
возможность снижения таможенных пошлин и налогов по товарам, ввозимым на 
территорию Республики Беларусь и являющимся объектами международного 
финансового лизинга.

Существующие формы лизинговых компаний (банковская, производственная, 
комбинированная) не позволяют осуществлять лизинговые операции в достаточном 
объеме из-за ограниченных финансовых возможностей и зависимости от внешнего 
источника финансирования. На современном этапе наиболее эффективными формами 
организации лизинговых компаний в Беларуси могут быть не получившие признания 
ранее лизинговые холдинги, отличающиеся способами формирования головной и 
зависимых компаний. Холдинги могут быть образованы в результате горизонтальной 
интеграции или в результате объединения пакетов акций, что позволит привлечь 
значительные объемы финансовых ресурсов, осуществлять дорогостоящие лизинговые 
проекты, эффективно управлять финансовыми, трудовыми, материальными ресурсами 
компании.

Безусловно, вышеперечисленные меры должны способствовать развитию лизинговых 
компаний и операций, производимых ими. Можно с полной уверенностью сказать, что 
лизинговая деятельность в нашей стране постепенно будет наращивать свои обороты и 
будет играть все более весомую роль в экономике нашей страны.
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МАРКЕТИНГ И УПРАВЛЕНИЕ ИННОВАЦИОННОЙ 
ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ ПРЕДПРИЯТИЙ

Инновационное развитие экономики РБ предполагает формирование инновационных 
хозяйственных систем на различных уровнях управления, которым должны быть присущи 
рыночная ориентированность и направленность на интенсивный путь развития. В 
современных рыночных условиях научно-технологическое развитие становится главным 
средством достижения экономического лидерства, а интеллектуальный ресурс
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становится важнейшим условием экономического роста. В изменении же качества 
экономического роста большая роль отводится высокотехнологичному сектору, 
способному быть стабильной, долговременной движущей силой развития, наиболее 
перспективной базой роста белорусской экономики за счет интенсивных факторов.

Коренным отличием инновационной деятельности в условиях рынка является 
ориентация не на возможности производителя, а на запросы потребителя. Основой этой 
деятельности является цикл «исследование -  разработка -  потребление». В настоящее 
время коммерческий успех предприятия на рынке определяется не только и не столько 
самими факторами производства, сколько их эффективным применением, разнообразием 
продукции, гибкостью производства, способностью к быстрому учету и удовлетворению 
индивидуальных предпочтений клиентов. Это обусловливает необходимость применения 
маркетинга в управлении инновационной деятельностью предприятия.

В принятии решении об осуществлении инновационной деятельности предприятий 
решающую роль играют маркетинговые исследования различных рыночных сегментов, 
для которых предназначена новая продукция.

Основой для сегментирования рынка является группировка покупателей по различным 
параметрам, в том числе по потребностям, уровню доходов, возрастным группам, 
географическому положению, покупательскому отношению, сложившимся традициям и 
привычкам и др.

Среди основных направлений маркетинговых исследований рынка новшеств должны 
быть товары, т. е. предлагаемые к приобретению покупателям новые продукты, услуги, 
технологии, информация или другая инновация. При этом следует учитывать жизненный 
цикл инноваций, который представляет собой период времени от зарождения идеи до 
практического внедрения новшества.

Ключевым элементом стратегии маркетинга инновационного проекта выступает выбор 
нововведений, обеспечивающих достижение рыночных целей, а также конкурентных 
позиций организации, поэтому анализ рынка является ключевой задачей в определении 
возможных инновационных программ. Поскольку подготовка инновационного проекта -  
это не линейный, а итеративный процесс, специалисты по маркетингу должны иметь 
представление о количестве и качестве основной и побочной продукции, а также о 
возможных альтернативах в отношении экономического масштаба проекта, 
определяемого как наличием ресурсов и потребностями, так и технологическими и 
территориальными ограничениями. Только после изучения существующего и 
потенциального спроса на продукт рассматриваемого инновационного проекта, 
характеристик соответствующих рынков сбыта (конкуренция, импорт, экспорт и т. д.) и 
разработки возможных концепций маркетинга можно определить желаемую программу 
инноваций, включая необходимые материальные, технологические и трудовые ресурсы.

В заключение необходимо обозначить, что для РБ инновационный путь развития 
является приоритетным. Только такой путь при отсутствии сырьевой базы может 
обеспечить рост экспортного потенциала отечественной экономики. Наша республика для 
этого имеет все необходимые составляющие: развитые перспективные направления в 
ряде областей науки и технологий, производственную базу, высококвалифицированные 
научные и инженерные кадры.
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